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Open Banking

Open Banking bezeichnet die Gesamtheit aller Dienstleistungen, die durch einen standardisierten,
gesicherten und interessewahrenden, institutstibergreifenden Informationszugriff auf
Bankkundeninformationen, ermoglicht werden. Betrachtet man die Entwicklung der letzten zehn Jahre, kann
man einen eindeutigen Trend im Bereich Open Banking erkennen.

Zurzeit sind Banken und Drittanbietende jedoch nicht in der Lage, finanzwirtschaftliche Informationen im
Wertschriftenbereich Uber einheitliche Schnittstellen respektive Standards auszutauschen. Ein

entsprechender Use Case soll Abhilfe schaffen.

Google Suche: Interesse im Verhaltnis zum Hochststand
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Google Trends (2020). Interesse im Verhdltnis zum Hochststand nach Suchbegriffen (Open Banking, API Banking, Open Banking App, Digital Banking, Multibanking).

Abgerufen von https://trends.google.ch/trends/explore ?g=0pen%20Banking&geo=CH

Der konkrete Anwendungsfall zielt darauf ab,
Wertschrifteninformationen Uber standardisierte
Schnittstellen flr bspw. einen Multi-instituts-
Wertschriftenauszug bereitzustellen. Die
Umsetzung kénnte mit Hilfe von JSON als
Datenformat, REST als Schnittstelle und OAuth-2.0
als Autorisierungsframework zur Wahrung der
Datensicherheit erfolgen.

Damit es zu einer erfolgreichen Einfihrung des Use
Case kommen kann, sollten eine hohe
Standardisierung, tiefe Geblhren wie auch ein
einfacher Informationsfluss mit geringem
Verwaltungsaufwand angestrebt werden. Letztlich
wird die Vielfalt und Anzahl Teilnehmenden tber

den Erfolg des Use Case entscheiden.

Durch die Einfihrung eines Use Case wéaren Banken
mittels Datenaggregationen in der Lage, Ubergreifende
Finanzdienstleistungen anzubieten und dadurch ihren
Kunden eine umfassende Beratung zu ermdglichen.
Aufgrund der Zusammenarbeit mit Drittanbietenden
hatten Finanzinstitute Zugang zu innovativen
Losungen, wahrend sich diese auf ihr Kerngeschaft
konzentrieren und dadurch die Kundenbindung
steigern konnten. Drittanbietende wiederum waren in
der Lage, neue Services auf den Markt zu bringen und
bestehende Losungen in Zusammenarbeit mit
Finanzinstituten durch neuartige und standardisierte
Schnittstellen zu verbessern. Der Endkunde profitiert
dabei insbesondere von Ubersichtlichen,
gesamtheitlichen wie auch innovativen Produkten zu
attraktiven Preisen.


https://trends.google.ch/trends/explore?q=Open%20Banking&geo=CH
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Hot Spot Finanzplatz Schweiz

Die Schweiz ist gemass dem Deloitte-Wealth-
Management-Centre-Ranking volumenmassig nach
wie vor der am besten platzierte Standort fiir
internationale Vermogensverwaltung weltweit.
Insbesondere Grossbritannien, die USA sowie
aufstrebende asiatische Finanzzentren machen der
Schweiz jedoch den Platz streitig.

Des Weiteren |asst sich feststellen, dass Schweizer
Vermogensverwalter sich mehrheitlich schwer tun,
neue internationale Vermogenswerte anzuziehen
sowie ihr traditionelles Geschaftsmodell durch
Investitionen in Innovation und die Verbesserung der
Kundenerfahrung weiter voranzutreiben.

Nichtsdestotrotz stellt das Deloitte-Wealth-Management-Centre-Ranking der Schweiz das beste Zeugnis
betreffend Wettbewerbsfahigkeit und Performance (Profitabilitdt und Effizienz) aus. Die starke
Konkurrenzfahigkeit wird begilnstigt durch die hohe politische und volkswirtschaftliche Stabilitat

Neben der Vermdgensverwaltung im Private Banking gilt es die unabhangige Vermogensverwaltung
hervorzuheben. Unabhangige Vermogensverwalter (UVV), auch externe Vermogensverwalter genannt,
stehen mit Banken in Verbindung, distanzieren sich jedoch von deren Zugehdrigkeit.

Externe Vermogensverwalter deponieren das Anlagegeld von Kunden bei sogenannten Depotbanken und
sind fur deren Verwaltung verantwortlich. In der Schweiz existieren zurzeit mehr als 2'000 unabhangige
Vermogensverwalter. Im Gegensatz zu Schweizer Banken sind externe Vermogensverwalter nicht direkt der
Eidgenossischen Finanzmarkt-Aufsicht (FINMA), sondern dem Finanzdienstleistungsgesetz (FIDLEG)
unterstellt. Sie sind mehrheitlich Mitglied einer Selbstregulierungsorganisation (SRQ), die unter anderem auf
die Einhaltung des Geldwaschereigesetzes (GwG) achtet.

Wertschriftenbestande in Kundendepots nach Domizil und
Wirtschaftssektor der Depotinhaber
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Schweizerische Nationalbank (2020). Wertschriftenbestdnde in Kundendepots nach Domizil und Wirtschaftssektor der Depotinhaber — Monatlich.
Abgerufen von https://data.snb.ch/de/topics/bankent!/chart/bawebedosecmch
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Consent Managemet

Das Consent Management, auf Deutsch auch unter dem Begriff Zustimmungsmanagement bekannt,
autorisiert Third Party Provider (TPPs), um auf bestimmte Ressourcen eines Finanzinstitutes zuzugreifen. Der
Prozess, der zur Herstellung einer solchen Zustimmung zwischen einem Unternehmensbenutzer (Resource
Owner) und einer Bank (Resource Server) zur Anwendung kommt, basiert auf dem OAuth-2.0-Standard.
Hierbei werden die Schlissel Access und Refresh Token mittels Authorization Code wahrend des
Initialisierungsprozesses abgeholt.

Der Schutz der Privatsphare und die damit verbundene Diskretion samtlicher Kunden steht an oberster Stelle.
Daher ist es essenziell, die Zweckbindung sauber zu definieren. Durch die Zweckbindung kann verhindert
werden, dass TPPs unerlaubterweise an private Kundendaten gelangen ohne dabei die entsprechende
Berechtigung zu besitzen.

Die Aushandlung des Consent fir die Zuordnung zwischen einzelnen Anwendungsfallen und
Wertschriftendepots kdnnte in JSON folgendermassen definiert werden:

{

_comment" : "DIS = Depot Information Service",
"useCase" : "DIS",
"accounts" : [
{
"depotID" : "251922_WP_001",
"accountld" : "251922",
"designation" : "Kontokorrent Depot XY"
1

{
"depotID" : "151995_WP_005",

"accountld" : "151995,
"designation" : "Kontokorrent Depot XY"
}
]
}

Neben dem Consent Management und der damit verbundenen Zweckbindung gilt es, die Sicherheit der
Plattform mit entsprechenden Sicherheitsstandards zu gewahrleisten. Um dies zu erreichen, sollte die
Verwendung von TLS-1.2 wie auch der Einsatz von Zertifikaten als Basis gelten. Zur Unterstltzung einer Token
basierten Autorisierung und Authentifizierung im Internet, sollte das OAuth-2.0-Autorisierungsframework zur
Anwendung kommen.

Durch den Einsatz von OAuth-2.0 sind Endbenutzer in der Lage, beliebigen Clients (in diesem Fall TPPs),
Zugriff auf geschltzte Ressourcen (im vorliegendem Fall Bankdaten), zu gewéahren, ohne dabei die
Zugangsdaten der Bank an den Client weiterzugeben.
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Use Case

Unabhdngig vom verwendeten Standard, mussen die Meldungen fir den Datenaustausch von Wertschriften
mitunter die folgenden Felder / Informationen beinhalten:

Tagesendposition fiir jeden Aktienbesitz mit den Attributen

‘ % GET/CustodyAccount
. International-Securities-ldentification-Number (ISIN)

. Anzahl der gehaltenen Einheiten / Nennwerte
. Portfolio ID / Depotnummer

. Marktpreis (optional)

. Durchschnittlicher Selbstkostenpreis (optional)

Samtliche Transaktionen mit den Attributen

‘ % GET/CustodyAccount/{accountld}/holdings

o Datum
. Beschreibung (optional)
L ISIN

. Portfolio ID / Depotnummer

. Anzahl gehandelter Einheiten / Nennwerte

. Preis

e Transaktionstyp (Kauf, Verkauf, Corporate Action, etc.)

. Verbundene Gebihren so feingranular wie moglich
(Stempelsteuer, Handelsgeblhr, Maklergebhr, etc.)
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Formate

SWIFT MT

Die Ubertragungsschnittstelle SWIFT stellt bereits
seit vielen Jahren vereinzelte Meldungen zum
Austausch von Kontodaten zur Verfiigung. Die
nebenstehende Auflistung umfasst unter anderem
Meldungen, welche Uber den SWIFT-Dienst
SWIFTNet-FIN ausgetauscht werden:

1ISO 20022

MT535 Depotbestandsaufstellung (engl.
Statement-of-Holdings)

MT571 Securities-Balance-Accounting-
Report

MT941 Kontosaldo (engl. Balancereport)

Basierend auf dem ISO-20022 MX-Standard und aquivalent zur MT535 Meldung sind zurzeit die folgenden
Meldungen in Verwendung respektive von gemeinsamem Interesse:

semt.002.002.10

Wertpapier Depotbericht zu einem bestimmten Zeitpunkt mit der Menge und Identifikation der

beinhalteten Positionen.

semt.003.002.10

Wertpapier Bilanzbericht zu einem bestimmten Zeitpunkt mit der Bewertungen des Portfolios zusammen

mit Details zu den einzelnen Bestandteilen.

semt.020.002.05
Stornierung einer Wertpapiernachricht.
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JSON Files

Unter Verwendung von REST und JSON kénnte der entsprechende Datenaustausch folgendermassen
aussehen:

GET /CustodyAccount

Host: bank.example.com
Accept: application/json

HTTP/1.1 200 OK
Content-Type: application/json
{

"custody_account" : {
"account_id" : "dep_bank_003"
2
"links" : {
"deposit" : "\/CustodyAccount\/dep_bank_003\/deposit"
}
}

GET /CustodyAccount/{accountld}/holdings

HTTP/1.1 Host: bank.example.com
Accept: application/json

HTTP/1.1 200 OK
Content-Type: application/json
{
"custody_account_id" : "dep_bank 003",
"holdings" : [
{
"quantity" : "100",
"id" . "0",
"currency" : "CHF",
"ISIN" : "CH0244767585",
"market price" : "9.482",
"avg_cost_price" : "50"

11}
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Uber PPI Schweiz

PPI Schweiz zeichnet sich durch profunde Kenntnisse im Zahlungsverkehr aus. Als Consulting Boutique
arbeiten wir eng mit den diversen Banken des Schweizer Finanzplatzes zusammen und setzen gemeinsam die
strategisch wichtigen Initiativen und Neuerungen im Zahlungsverkehr um. Ob Strategieberatung, Produkt-
Implementation, Projektmanagement, Business Analyse oder Testing - wer mit uns arbeitet erwartet zurecht
die beste Expertise.

Flr uns ist Teamwork die Voraussetzung fir den gemeinsamen Erfolg. In Kundenprojekten Gbernehmen wir
vertrauensvoll den Lead und intern leben wir nach dem Grundsatz: «Einer fur alle, alle flr einen». Wir zéhlen
darum auf die Einsatzbereitschaft und Eigeninitiative unserer Mitarbeiter*innen und bieten demgegeniiber
ein spannendes, modernes und vielseitiges Arbeitsumfeld. Mitarbeiter*innen von PPl Schweiz bringen die
Kundenprojekte regelmassig zum Erfolg und stehen im Markt als Synonym fir eine zielgerichtete, verldssliche
und exzellente Projektarbeit. Wir wollen mit unseren Kunden einen langen, gemeinsamen Weg gehen und
wissen, dass wir blindes Vertrauen nicht von heute auf morgen erwarten dirfen. Darum sind wir bestrebt,
durch unser unermudliches Schaffen im besten Sinne des Kunden tadglich unseren Wert zu beweisen. Unsere
solide Kundenbasis und unser guter Ruf geben uns recht.
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